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Анкета
для проведения оценки по вопросам выхода МСП на международные рынки.
(Аудит готовности экспортно-ориентированных МСП  к выходу на зарубежные рынки)
ОБЩАЯ ИНФОРМАЦИЯ О КОМПАНИИ

· Наименование предприятия/организации (полное и сокращенное):
	


· Реквизиты:
	Год основания
	

	Юридический адрес
	

	Фактический адрес
	

	Интернет-сайт
	


· Ф.И.О и должность руководителя:

	


· Контакты (телефоны, электронная почта):

	


· Ф.И.О и должность контактного лица  (телефоны, электронная почта):
	


·  Коды:
	ОКВЭД
	

	ОГРН
	

	ОКПО
	

	КПП
	


· Участие ВУЗов в предприятии (217-ФЗ): 
             Да, предприятие создано в соответствии с  217-ФЗ с участием 
             Нет, предприятие создано без участия ВУЗов.

ПРОФИЛЬ КОМПАНИИ

· Организационно-правовая форма:
	


· Вид деятельности предприятия (по возможности необходимо пояснить ниже)


 Производство

 Научные исследования


 Сервис

             Услуги


 другое (указать)
	


·  Основные продукты/технологии/услуги (краткое описание). 
	


· Преимущества продукта/технологии/услуги:
	


·  Количество сотрудников:

             От  50 до 249
   От 1 до 9                        
              Более 250
   От 10 до 49                    
· Годовой оборот компании (в млн. руб.)

0-0,5          0,5-1          1-2          2-5          5-10          10-25          26-50          50-100        >100

                                                                                                               
· Категория предприятия (возможен множественный выбор)

   Малое

   Среднее

   Крупное

   Транснациональная компания

   Индивидуальный разработчик/изобретатель

   Другое

   НИИ

   Университет

· Направление деятельности предприятия:
  Аэронавтика и космос

  Сельское хозяйство

  Транспорт и логистика

  Био и химические  технологии

  Креативные отрасли

  Окружающая среда

  Здравоохранение

  ИКТ

  Умная энергетика

  Морская индустрия и услуги

  Материалы

  Нано, микротехнологии

  Ритейл и услуги

  Устойчивое строительство

  Текстиль и мода

  Туризм и культура

  Женское предпринимательство
  Другое 
	


ГОТОВНОСТЬ К ИНТЕРНАЦИОНАЛИЗАЦИИ

· Потенциал развития сотрудничества
 Компания ориентирована на научно-технологическое сотрудничество (международное/межрегиональное) 
 Компания ориентирована на деловое сотрудничество (международное/межрегиональное)
 Компания ориентирована на участие в НИОКР
 Компания ориентирована на экспорт

% экспорта в общем обороте: _____________________________________
 Компания ориентирована на импорт

% импорта в общем обороте: ______________________________________
· Наличие опыта участия в программах институтов развития:

  Нет, опыта участия в программах институтов развития нет;

  Да, за прошедшие 3 года предприятие участвовало в следующих проектах (наименование проекта, краткое содержание, финансирующий орган, страны-партнеры);
	


· Наличие команды и компетенций для реализации совместных проектов с зарубежными партнерами:

      Компетенции персонала предприятия достаточны 

 наличие сотрудников со знанием английского языка не ниже advanced (количество).

      Есть потребность в повышении квалификации специалистов

      Планируем привлекать внешнего специалиста

· Наличие опыта реализации совместных международных проектов:

      Нет опыта 
      Опыт имеется.

Укажите наименование проекта, краткое содержание, финансирующий орган, страны-партнеры:
	


· Наличие международных партнеров в т. ч. в Европейском союзе:
     Партнер есть;

     Ищем партнера;

     С нашей стороны направлено предложение о сотрудничестве, но ответ пока не получен;

     В наш адрес поступило предложение о сотрудничестве, но совместная работа пока не идет;

     Нет партнера.

· Знание иностранных языков:
     Английский;             Немецкий;           Другое;
     Французский;           Итальянский;     Испанский;
· Потребности компании:
Потребность в консультациях по вопросам коммерциализации технологий,
Потребность в консультациях по подготовке заявок на национальные и международные конкурсы;
Потребность в консультациях по патентованию в России и за рубежом:

Потребность в привлечении зарубежных экспертов  
перечислить, определить темы:
	


Потребность в дополнительных услугах 
перечислить:
	


Потребность в международном обмене кадрами 
указать целевые страны:
	


Потребность в финансировании НИОКР:

Потребность в поиске российских партнеров:

Потребность в поиске зарубежных партнеров:
Потребность в участии в бизнес – миссиях
Потребность в дополнительных площадях  

· Определение приоритетных направлений тематик и планов проведения бизнес миссий и брокерских мероприятий (ссылка на мероприятие на сайте EEN):
	


ПРОДУКЦИЯ И ТЕХНОЛОГИИ

· Основные продукты\технологии\идеи, предлагаемые Вашим предприятием, и их конкурентоспособные преимущества:

	


· Основная продукция компании

 Продается другим организациям


 Делается под заказ





 Продается в розничную сеть
	


· Имеется ли на предприятии экспортно-ориентированная продукция:

 технология


 услуга


 разработка\идея

 

 готовый продукт

 нет
· Применяется ли в компании система менеджмента качества?


сертификат ISO 9001-2008


 нет
 да

            

сертификат ГОСТ



 нет
 да
     
            
 
сертификат GMP



 нет
 да
     
            

другое: 
	


·  Компания проводит НИОКР?
  нет

          
    да

по следующим направлениям:
	


· Заинтересованность в сотрудничестве с:  

 Исследовательские группы





 МСП

 Крупные предприятия


 НИИ





 Университеты 

 другое
	


· Географический охват

ШОСЕАЭС   АСЕАН   BRICS   Европейский Союз   СНГ  Россия  
· Права на интеллектуальную собственность 
Компания обладает следующими видами ИС:
 Авторское право 

 Исключительные права 

 Секреты производства 

 Товарный знак / знак обслуживания

 Изобретение

 Полезная модель

 Промышленный образец

 Программа для ЭВМ

 База данных

 Другое  (сорт растений и т.д.)
· Статус объекта интеллектуальной собственности

 Подана заявка на патент

 Патент получен

· Территория действия патента:

  РФ

  ЕС

  Отдельные страны (укажите): 
	


Комментарии к правам ИС: 
	


· В чем Вы видите основные проблемы и «узкие места» Вашего продукта/технологии, которые требуют новых решений:

	


· Присутствие информации о продукте/технологии/идеи на общедоступных информационных ресурсах:

       Наличие зарубежных научных публикаций по предлагаемым технологиям и продуктам:
       Присутствие в информационных источниках (указать ссылки)

       LinkedIn

       Twitter

       Facebook

       Cordis

        Другое __________________________

· Укажите цели потенциального партнерства и типы искомого соглашения:
	Договор о присоединении
	 Предложение
	 Запрос

	Договор о торговом посредничестве
	 Предложение
	 Запрос

	Договор об услугах по сбыту продукции
	 Предложение
	 Запрос

	Финансовое соглашение
	 Предложение
	 Запрос

	Агентское соглашение о франчайзинге
	 Предложение
	 Запрос

	Соглашение о совместном предприятии
	 Предложение
	 Запрос

	Лицензионное соглашение
	 Предложение
	 Запрос

	Производственное соглашение
	 Предложение
	 Запрос

	Аутсорсинг
	 Предложение
	 Запрос

	Совместное  производство
	 Предложение
	 Запрос

	Договор о предоставлении услуг
	 Предложение
	 Запрос

	Субконтракт/Субподрядный договор
	 Предложение
	 Запрос

	Коммерческое соглашение с   техническим содействием
	 Предложение
	 Запрос

	Соглашение о научном сотрудничестве
	 Предложение
	 Запрос

	Техническая кооперация
	 Предложение
	 Запрос


Иное

	


Укажите детали потенциального партнерства, выбранного выше 
	Вид сотрудничества
	
	

	Тип
	Компания

Другое (укажите): Инвестор, научно-исследовательский институт, университет…

____________________​​​​​__________
	Компания

Другое (укажите): Инвестор, научно-исследовательский институт, университет…

____________________​​​​​__________

	Область деятельности партнера
	Производство

Услуги

Торговля

Исследования и разработка

Другое:____________________

	Производство

Услуги

Торговля

Исследования и разработка

Другое:____________________

	Роль искомого партнера (характеристика потенциального партнера, ожидаемый вклад)
	
	


РЫНОК

· На каком рынке работает компания?


 Региональном


 Федеральном

 Зарубежном


 Другом
	


· Как Вы можете оценить положение Вашего предприятия на рынке аналогичной продукции:

 аналогов нет, продукция уникальна

 доля рынка составляет более 75%

 доля рынка составляет более 50%

 доля рынка составляет более 25%

· Основные рынки сбыта продукции Вашего предприятия:

	


· Какие предприятия, на Ваш взгляд, являются вашими основными конкурентами:
	


· Основные клиенты компании:
	


· Способ распространения основной продукции 


 Собственный отдел продаж

 Через сеть дилеров


 Через сеть отделений


 Производство в других странах

	


Данные предоставлены:

	


(ФИО, должность, подпись ответственного лица компании)
Также настоящим «_____________________________________________________» (наименование субъекта МСП), соглашается на использование данных материалов для проведения аналитических и иных исследований, в том числе подготовки отчетных и иных аналитический и методических материалов Консорциумом EEN – Россия, а также региональными партнерами EEN – Россия (Региональный Интегрированный Центр — Удмуртская Республика).

